
             
               

          
                  

            
               

                 
                 

             
 

  
                

            
              

                   
                

             
               

              
               

   
               

 
Wie schnell kann man als Vermittler von Sparplänen leben? 
Ein Vergleich der Provisionierung zwischen einem herkömmlichen Sparplan, dem bereits seit langem einge-
führten -Modell und dem von  neu entwickelten „ “ macht deutlich: Beim -Modell 
erreicht der Vermittler zwar wesentlich schneller die Marke von 2000 Euro monatlich, die er mit dem kontinu-
ierlichen Ausbau seiner Sparplankunden erzielen kann. Ab da aber geht es – auch mit weiter zunehmender 
Anzahl der Verträge – nur noch sehr langsam aufwärts, was die erzielbare Gesamtvergütung angeht. 
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Anders beim -Modell: Hier steigen die Provisionseinnahmen zu Beginn zwar deutlich langsamer, dafür 
nehmen aber die Gesamteinnahmen kontinuierlich weiter zu. Weit abgeschlagen dahinter der traditionell 
verprovisionierte Investmentsparplan, mit dem der Vermittler im Prinzip nie wirklich auf einen grünen Zweig 
kommen kann. Dieser hat mit dem -Modell lediglich gemeinsam, dass für beide obendrauf noch eine 
Bestandsvergütung gezahlt wird. Die gibt’s bei  nicht. 

Annahme: 

Sparplan mit 25 
Jahren Laufzeit 
und einem Mo-
natsbeitrag von 

75 Euro.

Die Grafik zeigt, 
wie rasch bei 
„ “ ein 
beachtliches 
monatliches 
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Internes Schreiben eines Vertriebs. Beachten Sie insbesondere auch die rot unterstrichene Aussage unterhalb der Grafik.



User
Textfeld
Internes Schreiben eines Vertriebs. Wesentlich hier sind die gelb unterstrichenen Passagen.




